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AATECH è un primario Tech Builder Italiano che opera con successo nei 
mercati del Fintech e della transizione energetica

AATECH SPA è una società quotata sul segmento 
EGM di Borsa Italiana (ticker:AAT) con una 
comprovata riconoscibilità sul mercato
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AATECH SpA Società Benefit è un tech builder italiano fondato nel 
2019, con una comprovata esperienza nei settori del Fintech e 
della Transizione Energetica, specializzato nella ricerca di nuove 
soluzioni tecnologiche, modelli di business e innovazioni di 
processo che rispondano alle esigenze dei mercati di riferimento

La value proposition di AATECH si basa sull'esperienza, sulle 
competenze e sulle capacità di networking del suo top 
management. La strategia aziendale è quella di sviluppare idee 
innovative ad alto potenziale e creare nuove società da far 
crescere e supportare nel lungo termine. 

Le stesse competenze di sviluppo aziendale applicate alle società 
del portafoglio sono inoltre offerte, anche tramite la linea di 
business di Advisory, sia verso le partecipate sia verso clientela 
Instituzionale esterna.



Favoriamo l’innovazione e la crescita dei nostri Partner 
tramite l’innovazione
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La mission del gruppo AATech è sviluppare soluzioni e tecnologie 
innovative per il mercato finanziario, green e della sostenibilità, 
individuando nuove opportunità e nuovi Business Model, con 
l’obiettivo di creare valore condiviso con i nostri partner

Guidati dalla tecnologia ma orientati alle persone

La vision del gruppo AATech è quella di essere innovatori digitali e la 
proposizione come Tech Builder è progettata per essere un generatore 
di valore: creare piattaforme verticali tecnologiche che rispondono alle 
esigenze di innovazione del mercato per aiutare i partner nel mantenere 
il proprio vantaggio competitivo



L’evoluzione di AATECH
La nostra storia, iniziata oltre 10 anni fa, ha contribuito a fare di AATECH il punto di riferimento 
dell’innovazione nei settori del Fintech e della Transizione Energetica
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2019
• Costituzione di AATECH per gestire l'attività di Tech Builder

• Conferimento delle partecipazioni in Opyn e Termostore Srl in AATECH

2020

• Aumento di capitale di € 16 milioni di Termo SpA (rebranding di Termostore) guidato da 
Fondo Italiano di Investimento, quota di AATECH residua di circa il 15%;

• Vendita della piattaforma EcoTech a Termo SpA per € 1,4 milioni in royalties

2021
• Vendita della partecipazione in Opyn a Banca Valsabbina per € 1,8 milioni

• Avviato nuovo ciclo di investimenti di € 3,0 milioni

2023 • Quotazione su Euronext Growth Milan, proventi IPO di € 1,6 milioni.

2024

• Investimento di 1.4 mln/€ nella società tech Aion Tech srl tramite conferimento in Kind della 
piattaforma wealth

• Aumento di capitale di 854.000€ tramite conversione warrant

• Avvio delle società TrueZero srl e Renevo Srl con un patrimonio complessivo di circa 4.0 mln/€

• Avvio un nuovo ciclo di investimento di 2.5 ml/€

Key Milestones

Oggi, in ottica di Open Innovation, generiamo nuove opportunità di crescita per i 
nostri Partner, individuando nuove tecnologie e nuovi Business Model, con 
l’obiettivo di creare valore condiviso.



Chi Siamo & Key Fact 2023: nell’anno della IPO abbiamo espresso risultati significativi sia 

sul punto di vista economico che patrimoniale raggiungendo un EBITDA Positivo 

Key Facts 1° Semestre 2024 
Consolidato

8,75mln/€ Fair value del company portfolio

+0,46mln/€ Ebitda

1,46mln/€ Valore della Produzione

4,27mln/€
Indebitamento finanziario netto 
AATech

10,88mln/€ Totale dell’attivo
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Key Facts 1° Semestre 2024 
Individuale AATECH SPA

8,75mln/€ Fair value del company portfolio

+0,56mln/€ Ebitda

1,28mln/€
+136% y/y

Valore della Produzione

Indebitamento finanziario netto 
AATech

Capitale investito lordo

9,41mln/€ Totale dell’attivo

3,43mln/€

9.58mln/€ Capitale investito lordo8,50mln/€



Un business model unico e distintivo per cogliere il valore 
dell’innovazione
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AATECH opera attraverso un modello di business congiunto con una strategia a lungo termine.
Le attività di Tech Builder sono centrali, ma le stesse competenze e capacità di sviluppo aziendale applicate alle società del suo portafoglio sono offerte anche come 

servizi di consulenza a clienti terzi tramite la linea di business dei servizi operativi, dando la massima priorità a massimizzare il portafoglio delle partecipate 

Ricerca & Sviluppo Avanzata Advisory Gestione del Portafoglio di partecipate

Ricerca e Sviluppo continua di 
nuove tecnologie nell’ambito 
Green & Fintech per colmare 
esigenze concrete del mercato

✓ La ricerca è finalizzata a creare 
innovazione tangibile all’interno dei 
processi e dei business model dei nostri 
clienti istituzionali, prototipale e validarle 
con test di mercato reali, facendo leva 
sulla tecnologica IT proprietaria

Aiutiamo le nostre partecipate e i 
nostri clienti esterni a crescere con 
progetti di Advisory Strategico

✓ Oltre alla linea di business di Tech Builder, 
AATECH offre gli stessi servizi, con 
l'obiettivo di potenziare e supportare la 
crescita delle controllate, anche a clienti 
esterni tramite accordi di Advisory o 
supportandoli in progetti ad hoc per 
esigenze specifiche.

Massimizzazione del valore delle 
società in portafoglio tramite 
Vendite e M&A

✓ AATECH ha lavorato attivamente per 
creare un portafoglio di aziende di 
successo, con un approccio focalizzato a 
garantire un'accelerazione del valore 
intrinseco, con l’obiettivo di generare 
rendimenti elevati per gli investitori, 
mantenendo al contempo una solida 
crescita strutturale e operativa all'interno 
del nostro ecosistema



Le controllate di AATECH raggiungono gli utenti finali sia 
direttamente tramite il proprio canale di vendita sia 
indirettamente attraverso accordi di distribuzione B2B2C.
Solitamente, AATECH richiede una commissione iniziale al 
momento dell'implementazione della soluzione, seguita da una 
tariffa a consumo e/o royalties se la soluzione è concessa in 
licenza.
La monetizzazione può anche essere realizzata vendendo la 
soluzione tecnologica (o la nuova società creata con lo spin-off) a 
partner o incumbent.
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1 ANALISI DI MERCATO
Ricerca dei bisogni di mercato, individuazione degli obiettivi chiave e 
valutazione delle soluzioni di fattibilità

2 IDENTIFICAZIONE DELLE SOLUZIONI
La soluzione viene condivisa internamente e/o con i partner di AATECH

3 TESTING
Sviluppo della versione beta, raccolta di feedback ed eventuali 
miglioramenti. Quando la soluzione è pronta, definizione della strategia di 
go to market e validazione attraverso case study

4 APPROCCIO DI MERCATO
La soluzione sviluppata viene offerta ai clienti target; monitoraggio dei KPI per 
analizzare le performance nel medio-lungo termine.

6 mesi

1 mese

REVENUE MODEL

Soluzioni innovative plug-&-play ad alto 
valore aggiunto
Tecnologie pronte all’uso per la gestione completa dei 
business del fintech e della transizione energetica, in 
modalità open banking e API integration

Ricerca e Sviluppo avanzata: con una Value Chain chiara, AATECH vuole 
espandere la propria capacità di innovazione e mantenere la leadership competitiva 

5 GENERAZIONE DEI RICAVI

vendite totale o parziale a partner e/o leader di mercato

accordi di royalties pluriennali per gli utilizzatori della 
piattaforma



AATECH SPA struttura del Gruppo

Capogruppo

Consolidate Partecipate

Denominazione:
Partita Iva:

Capitale Sociale:

AATech S.p.A. SB
10987160966
3.424.400,00 € 

Denominazione:
Partita Iva:

Capitale Sociale:

PreviOn S.r.l.
03180170593
62.274,50 €

Denominazione:
Partita Iva:

Capitale Sociale:

Brand Italia S.r.l.
03158920599
815.000 €

55,93%
Denominazione:

Partita Iva:
Termo S.p.A. SB
02788420590

Denominazione:
Partita Iva:

Aion Tech S.r.l.
03165220599

Denominazione:
Partita Iva:

Renable Group SRL
03063250595

Denominazione:
Partita Iva:

Edera Farm Srl
06368540966
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100%

14,86% 40%

1% 1,49%
Denominazione:

Partita Iva:
Capitale Sociale:

TrueZero S.r.l.
13832570967
2.510.000 €

85%
Denominazione:

Partita Iva:
Ulixes SGR S.p.A.
03063250595

Denominazione:
Partita Iva:

HPS Holding S.r.l.
06368540966

40% 30%

Ricerca e Sviluppo

AI Enabler Platform for 
Financial Service 



AATECH è una società Benefit: Sosteniamo attivamente la lotta al cambiamento 
climatico, l’inclusione e l’uguaglianza sociale, lavorando per il beneficio comune
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AATECH è una società Benefit: alcune delle nostre iniziative per il sociale e 
l’ambiente
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AATECH Training Program
Inseriamo ogni anno circa 10 studenti nel settore delle professioni 

tecnologiche, con un percorso di formazione retribuito di 6 mesi e  

oltre il 90% di assunzioni a tempo indeterminato alla fine del percorso 

nel nostro gruppo

AATECH Riqualificazione urbana
Abbiamo inaugurato la nostra nuova sede operativa presso lo 

storico Palazzo Pellegrino a Fondi (LT). Un progetto di riqualificazione 

che ha trasformato l’edificio in uno spazio di lavoro innovativo e 

sostenibile, un ambiente all'avanguardia che coniuga tradizione e 

modernità, sostenibilità e tecnologia.



AATECH è un’azienda con un business model unico, che coniuga la forte vocazione 
innovativa alla solidità del portafoglio già in essere e alla scalabilità del business
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Innovative Tech Solutions
AATech può contare su un Portafoglio di soluzioni e 

tecnologie proprietarie innovative con focus sulla 

digitalizzazione e sul problem solving di problemi reali

Company Portfolio & Partnership
Company portfolio di successo e ben 

diversificato, formato da numerose aziende di 

valore in forte sviluppo sui rispettivi mercati, 

con partnership con soggetti di primario 

standing

Business Model Scalabile
Il business model di AATECH coniuga l’obiettivo di aumento 

della solidità patrimoniale con la crescita dei ricavi operativi, 

generando un’elevata sostenibilità economica e scalabilità 

nel lungo periodo

Value Chain solida
AATECH crea valore e Revenue implementando 

soluzioni innovative e supportando i Partner con 

servizi ad alto valore aggiunto durante tutte le fasi 

del loro ciclo di vita  

Presenza nei mercati di riferimento
AATech ha focalizzato le sue attività nei settori del fintech e 

della transizione energetica: contesti strategici nei quali è 

prevista una crescita significativa nei prossimi anni

Expertise del Management
Track record del management con comprovata esperienza 

nella creazione e nello sviluppo di soluzioni innovative nei 

settori fintech e transizione energetica

11

Elementi distintivi
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